COmMo vender tu curso online

ENn este modu

0 te ensefiaremos el método exacto que usamos en Mision Futuro

Dara vender nuestros servicios de conferencias y nuestros cursos online

Nos comprometimos a ensefarte la estrategia que usamos en nuestra compania
este NO es un curso para hacer paginas web o manejar facebook ads o google ads,

SINO UN CUrso

de estrategia que podras usar sin importar la plataforma que uses

Puedes delegar todos los temas técnicos siempre y cuando entiendas la estrategia y

sepas porqué funciona



Capitulo 1
Ftapa de planeacion y disefo



Analogia
Conseguir pareja

Que tipo de persona quiero encontrar
e Hombre o mujer
e De que edad
e Con gque intereses
Donde la encuentro, que sitios frecuenta
No pedir un beso en la primera cita (huele a desespero)

Pedir el contacto para iniciar una conversacion

Un café (No le hables de ti, habla de lo que le interesa a
tu pareja)

Una cena
Primeros pasos de intimidad

Un compromiso mayor

Que tipo de persona quiero encontrar

e Hombre o mujer

e De que edad

e (Con que intereses
Donde la encuentro, que sitios frecuenta (Red social que usa)
No intentes vender de inmediato (huele a desespero)

Pedir el contacto para iniciar una conversacion, mail y/o WhastApp

Comparte contenido de valor con esa persona, invierte en ella por medio de
podcast, webinars, cursos etc.

Una oferta
Primera venta

Nuevas ventas de mayor valor o de productos paralelos



Imagina conseguir una pareja que vale la pena

Como quisiera que funcionara

cQuieres —

Sexo?
) .
Genial '
hagamoslo

NoO es que sea malo, es solo que estas no suelen ser relaciones duraderas, ni suelen generar
COMPromisos

Puede que a veces funcione pero si lo haces en todos lados te vuelves acosador(a) que en digital es
spam



Como te sugiero nacerlo

& 3%

* Demograficos * Doénde la encuentro * Hablar mucho de i Captura datos que te Empieza con un Luego un compromiso Hasta llegar a un

o Genero o Intereses no es sexy, Inicia permitan continuar Ia compromiso pequefio intermedio compromiso mayor
o Edad © Hobbies una conversacion conversacion en otro
o Profesion o Marcas que usa sobre lo que le momento Invitas a un café donde
o (Cjudad interesa a la otra se puedan conocer

persona mejor e inspirar

e Pedir un beso de confianza y mostrar tu
inmediato huele a atractivo

desesperoy NO ES
SEXI



Customer journey o viaje del prospecto desde que nos conoce
hasta convertirse en cliente - Funnel o embudo de ventas

Tu portafolio de cursos @ B :?;

para las diterentes

Curso Curso de bajo Curso principal Curso de alto Membresias

eta p a S d e | p rOS p e CtO gratis valor <1997 valor Masterminds
<usd 97 High Tichet Ingresos

> 1997 recurrentes

,.,(,%\ = O \ B O
Este es el embudo con el @7[ n ‘@ (D @QE rr.j.\‘

que vas a convertir T -

. . AFraer Captura de Educacion Oferta Llamada Pago Entrega del
d ESCO n O C | d OS e n a m |gOS chent.eS datos un curso gratis de Una oferta Una llamada con usando una - curso
/ potgnoales una pagina o una o varias clases irresistible que el cliente para pasarela de pagos >esiones en vivo o
. ofreciendoun  ormylario que donde nos leve al clientea  asesorarlo en la clases grabadas,
U ego e n C| | e ntes y curso de regalo captura datos posicionamos tomar accién  toma de decision pdfs, grupo
como email o como autoridad inmediata de la venta

WhatsApp en la mente del

:i n a | m e nte e n fa nS cliente dandole

contenido de valor



1 - Etapa de diseno

Pensar en qué quiero
vender, a quién y que
problema resuelvo, como
no tener que competir por
precio

Avatar

‘U marca

personal

Que problema
solucionas

Diseno de tu
CUrso

& &
= (-

Tu promesa de
transformacion

&
5

Gancho o lead
magnet



.. Plantilla 1 - Definir el Avatar

¢Qué dolores o preocupaciones o problemas tiene?

cQueé suefios, metas y anhelos tiene?

;Queé temas le interesan?

;Edad, Género, estado civil, nivel de educacion?

cCual es su gran porqué?




“X
B-p

Tu promesa de
transformacion

Promesa de transformacion

Presentas tu curso como

SltuaC|én actual un puente que le lleva

desde A hasta B
Redacta un parrafo con los
dolores, miedos o
preocupaciones del parrafo
anterior

Situacion deseada

Redacta un parrafo con los
suefios, metas y anhelos
del parrafo anterior



@ Plantilla 2
Promesa de transformacion

Presentas tu curso como un puente que

SltuaC|én aCtual le lleva desde A hasta B SltuaC|én deseada




Tu marca
personal

Yo ayudo a (breve descripcion
de mi avatar)

A lograr (sus metas o suefios) +
(métricas)

Para que puedan (su gran
porque)

Sin tener que (Dolory
frustracion)

Las métricas le ponen impacto a
tu marcay pueden ser
expresadas como aumento o
disminucion en términos de
tiempo, porcentaje, numero de
veces, dinero

Yo ayudo a
Para que puedan

Sin tener que

Yo ayudo a
Para que puedan

Sin tener que

Yo ayudo a

A lograr

Métricas

Para que puedan

Sin tener que




=

HOMEWORK

Plantilla 3
Tu marca personal

Yo ayudo a

A lograr

Meétricas

Para que puedan

Sin tener que




= Plantilla 4
oo CONtenidos de tu curso principal (el que quieres vender)

Titulo del
MODULO # modulo o En este médulo a prenderas a
leccidn



=

HOMEWORK

Plantilla 5
Toma las plantillas 2 y 4 y pidele a tu disefiador un disefo que sirva
pDara exponer graficamente tu promesa de transformacion

Titulo de tu curso

Situacion deseada

Redacta un parrafo con los
suefos, metas y anhelos
del parrafo anterior

Situacion actual

Redacta un parrafo con los
dolores, miedos o
preocupaciones del parrafo
anterior




Un ejemplo de como puede quedar

Coaching
de metas

Coaching
financiero Situacion

deseada

Liderazgo

Situacion

actual

Coach
Certifica
do

Una persona que
quiere dictar cursos
y/o aprender
coaching,
independizarse y

Un Coach con
certificaciéon, que no
Presentacio solo sabe hacer

nes que coaching y dar

impactan conferencias, -l

generar nuevos _I
ingresos mientras ,
ayuda a otros, pero generando ingresos
que no tiene acceso a mientras ayuda a
una suma enorme de Mercadeo otras personas

dinero que suele online

costar un programa
de coaching



=

HOMEWORK

Plantilla 6

Define los posibles cursos que usaras en tu embudo de ventas

Titulo

Descripcion

Precio

Curso gratis que vas a usar como
lead magnet o gancho para
atraer prospectos

Curso de bajo valor (opcional)
Precio entre 7 y 97 dolares

Curso principal que quieres
vender
Precio entre usd 97 y 1997

Curso de alto valor que podrias
ofrecer
Opcional y es de usd 1997 en
adelante




Gancho o lead
magnet

En nuestro método usamos
un curso gratis que
enamore a la audiencia del
metodo pero también
donde los educamos acerca
de la necesidad y de la
urgencia de tomarlo

ES como una muestra gratis y debe generar en la mente de tu

prospecto la idea de que le puedes ayudar mucho mas si toma
tu curso de venta

Puede ser una solucion especitica a un problema especitico de
tu prospecto

O puede ser una vision global y sin detalles especificos de tu
solucion y como puede ayudarle a tu prospecto

En tu lead magnet seras generoso en lo gue hay que hacer pero
no profundizas en el como, generando de esta forma un interés
muy grande por tu producto de venta



Capitulo 6
Fducacion

Porqué necesitan este producto

La idea en esta etapa es posicionarte como un experto, con autoridad y que les puede
ayudar a resolver u problema que tienen

~ = Psspss-tranquilos el capitulo 2 esta mas adelante, es que los numere por el

w Orden del embudo



= Plantilla 7 - Guion del curso gratis

HOMEWORK

Bienvenidos y gracias por estar en este curso llamado ...

Este curso es para personas que ...
(Describe al Avatar, sus dolores y sus anhelos)

Y se que te va a servir porque ...
(Hablale de sus problemas y dolores que tu puedes ayudarle a resolver)

Estos son los temas que vamos a ver y te invito a quedarte hasta el final porgue ...
Como al final va la oferta crea un contenido muy atractivo que daras al final o una sorpresa
0 algo para que se queden

Ahora si quiero contarte quien soy (usa mensaje de millon de dolares), mi historia y que fue
lo descubir gue me hizo avanzar y como esto te puede servir a ti tambien

so)nuiw Q| Uuoldejuasaid

Empecemos a compartir contenido

Tip o contenido #1

Tip o contenido #2

Tip o contenido #N

Tu puedes lograr estos resultados por el camino largo o el corto que seria con mi asesoria

SV.L)

Te invito a que nos escribas y te haremos un descuento en el programa avanzado que esta
por comenzar

Uil




Capitulo 7/
Jna oferta irresistible

Porqué deben tomar una decision YA



Gatillos mentales

e Autoridad

e Confianza

e Reciprocidad

e Anticipacion

® Prueba social

e FOMO - fear of missing out
o Tiempo
o Porcentaje de descuento
o Aumentar n veces

o Numero de cupos

© Bonos




@ Plantilla 8 - para disefio de tu oferta irresistible y también te sirve para la carta de ventas
HOMEWORK (opcional)

Nuestro método o formula o solucion Unica

En que se diferencia de lo que hay en el mercado

Describe los modulos de tu curso

Cuéntales de los bonos que hay si se deciden ya mismo y que valor tendrian esos bonos
en otro momento

Totaliza todo el valor en délares de lo que van a recibir incluidos los bonos

Presenta el super precio con el super descuento y los beneficios de financiacién si los
tienes

Explica que hay que tomarlo ya porqué ...
Escasez en tiempo/cupos/descuento/Bonos

Ofrece garantias para que no tengan nada que perder

Contesta preguntas, las que te hagan o que crees que no te hacen pero que los detienen

Cierre emocional: Imagina todo lo que se hace disponible para ti si te inscribes ya
pero también imagina todos los dolores o problemas o frustraciones que persistiran si
no te inscribes

Llamado a la accion




Capitulo 8
Probar tu idea con un lanzamiento
semilla

Porqué deben tomar una decision YA



Dia1a7 8a14 15 a 21 22 a 28 29 a2 3al9 10 al 16 17 al 23
Publicidad y
las personas Se dicta el

se estan curso gratis Producir Producir Producir Producir Producir Producir
inscribiendo y se hacen leccion 1 leccion 2 leccion 3 leccion 4 leccion 5 leccion 6

al curso ventas

gratis
Leccion 1 Leccion 2 Leccion 3 Leccion 4 Leccion 5 Leccion 6



Capitulo 2
El embudo



Temperatura de tus
Drospectos

Top of the funnel
Ftapa de descubrimiento

Middle of the -

unnel

Ftapa de segui

Bottom of the
Ftapa de intencion

miento

funnel
de compra



3 estructura de tu negocio

20 d

Curso Curso de bajo Curso principal Curso de alto Membresias
gratis valor <1997/ valor Masterminds
<usd 97/ High Tichet INgresos

> 1997/ recurrentes



Customer journey o viaje del prospecto desde que nos conoce
hasta convertirse en cliente - Funnel o embudo de ventas

& BB QR &

AFraer Captura Educacion Oferta Llamada Pago Entrega del
clientes - . U f Una |l d curso
. una pagina o un curso gratis de na oferta na llamada con usando una | |
EO anlja - formulario que una o varias clases irresistible que el cliente para pasarela de pagos Se|S|oneS e';\/c'jvo ©
OIECIENEO U 35tura datos donde nos leve al cliente a  asesorarlo en la C1d5€5 grabadas,
cursoderegalo  ,mg email o posicionamos tomar accion  toma de decision pdfs, grupo
WhatsApp como autoridad inmediata de la venta

en la mente del
cliente dandole
contenido de valor



Capitulo 3
Pupblicidad



Atraer trafico

e Trafico
e Trafico

Tipos de trafico

e Trafico organico

nagado

Oropio

(que tu controlas)




Tipos de trafico

TRAFICO DE . .
remodelaciones L Q PAGO Trafico que controlas o propio son todas
las personas que te han dejado su email y a
Todos Imagenes Maps Videos Noticias Mas .
Estos anuncios las que puedes contactar con enviar un
Cerca de 10,400,000 resultados (Q ) .
estan pagando email

RemodelacicaesProfesionales | Tus espacios como los Deseas | tibar.co

tibar.colremodelaciones ~ por aparecer en
Tendencias de disefio internacional, remodele sin riesgos. Asesoria Gratu... :
Hacemos Facil Remodelar - Remodelacién de Casas - Sin los Riesgos d... estos primeros
Servicios de remodelacion | Pintura exterior e interior Iuga res
www.arquitecturasmg.com/ ~
Fachadas, interiores, edificios, casas, apartamentos, bodegas jcomunicat...
Remodelaciones y construccion | Todo tipo de remodelacion
rimdisenoyconstruc.wixsite.com/ ~ TRAF'CO
remodelacion de casas, oficinas apartamentos y todo tipo de disefios v ...
Lavado De Tanques - Creacion De Ambientes - Disefios Arquitecténicos -... ORGANICO
Remodelaciones Bogota | Diserfio Renovacidon Construccion
www.euroambientes.com/Remodelaciones *
Adecuacion y Creacién de Ambientes. Arquitectura y Disefio a su Medider De pende del
Cotizacion sin Costo - Pélizas de Cumplimiento - Respuesta | ata - ... .
Servicios: Consultoria y Gestion, Disefio de Interiores actura Const. .. algorltmo de

posicionamiento
de Google y para

Remodelaciones de Apartamento
https:fflesmESysarmienta.com! it

Soy Rodolfo Lesmes,Arquitecto.Te Ayudo en las remodelaciones de casas
y apartamentos en Bogota y Colombia.Pide Cotizacién y presupuesto gratis esto puedes

en2.. aprender SEO y

Conoce proyectos reales de ... - Recursos gratis - Remodelacién - Quienes

S0Mos marketing de 5
contenidos o NEWSLETTER | .

inbound marketing A

sas en Bogota y Colombia ...




Tipos de publicidad

Marketing de intencidon Marketing de interrupcion
Cuando vendes algo gue las personas Cuando vendes algo gue las personas
conocen y estan buscando NO Cconocen, No estan buscando y vas a

tener que educarles la necesidad para
que lo quieran

You
0 © LIk

Estos estan basados en términos de Estos estan basados en segmentacion
busqueda (Palabras clave) DOr intereses y comportamientos




@ Victor Arrieta
Ver 11 publicaciones més

= Noticias

Q Messenger
e Marketplace

Publicacidon sugerida

7B Thrive Themes
v Publicidad - @

ilf Me gusta esta pagina

Accesos directos ) y )
El enfoque " estandar " de creacion de listas para blogueros y

anunciantes en linea ha pasado de " meh " a " bien " en los dltimos
% Reingenieria Del Ser afos...

[Free Course] Ready to Take your List
Building to the Next Level?

Join our newsletter below to get access to this free course.

< Misién Futuro Ltda

"meh " y " bien " son muy lentos. En este curso (http://bit.ly/2sgjoA8)
verds lo mucho que hay detrds de muchos negocios en linea cuando se
Explorar trata de generacidén de clientes potenciales y cdmo asegurarte de que
estds en el borde de la lista de crecimiento.

@ "Mastermind" Aca... 20+

Paginas :
£t Ver original * Calificar esta traduccién Bu“du momw mhfmd -
© orges i
| N
Eventos

f#* Eleccion Presidenc...

ET) Administrador de a...

[N Video en vivo

Discover why the key diff = Your Best Email B
no mailing list and floods of new

subscribers can be summed up in one
word: relevance.
Confirm password :

Everyone knows about AfB testing, but

you'l see exactly WHAT to test and HOW
to test it, to get the best results.

AL Listas de amigos

Guardado
I Sign up to foin our newsletter and get instant access to the 6-part course. No need to confirm or wait for any emails Enter
your name, best email and a password. Then click the orange button to go directly to the course.

[Free Course] Next Generation List Building Tactics

4%) Un dia como hoy

== Noticias de paginas 20+

+ Ver mas...
Crear THRIVETHEMES.COM P .
Anuncio - Pagina - Grupo - Take Your List Building from 'Meh' to Cutting Edge E St e e S e | t ra fl c O
Evento Get instant access to the 6-part course. No need to confirm or wait for...
O:: 40 3 comentarios 5 veces compartido . t s J
ﬁ Me gusta D Comentar &> Compartir v g p 0 r I n e r r u p c I 0 n



Plantilla 9
Escribir anuncios técnica AIDA




=

HOMEWORK

Plantilla 10
Escribir anuncios técnica #2

Llama al AVATAR

Menciona los
sintomas

Menciona el
problema

Di tu promesa con el
curso al que invitas

Di como va a suceder
esto

Di que van a sentir o
dejar de sentir

Incluye datos que
generen confianza

Describe el producto

Llamado a la accidon
CTA - Call to Action




Paso Descripcion EJ emp [o
Llamar al : :
1 A Personas interesadas en crear sus cursos online
i venciorar | 1 Nas sentido incertidumbresi has pensado en generar nuevos ingresossi has notado...si te pasa ... si eres
05 sintomas COMO yo y sientes ... 0 te preguntas ...
Menciona el ,
3 oroblema Probablemente tienes ...
N .
g i Con nosotros vas a lograr, o vas a cumplir o vas a resolver o vas a aprender como...
Cé . O , , , ,
5 Ry menciono la posibilidad, pero todavia no digo con queDigo los que pero no los cémo
Que vas a . ) .
6 sentir o dejar Ahora te sientes asi pero luego te vas a sentir asa
de sentir
Apoyo

racional para
generar
confianza en
mi

Mencionar datos que apoyen tu producto

El producto

Por fin podras adquirir nuestro producto que te ayuda a lograr ...

Llamado a la
accion (CTA)

Inscribete aqui, escribenos, registrate




Recursos para aprender a manejar tu cuenta de
facebook e instagram

e Tutorial de FB ADS

e ADMINISTRADOR COMERCIAL DE FACEBOOK

e Campanas de conversion en Facebook

e Campafa de generacion de clientes potenciales

e Crear conversiones personalizadas, este Felipe Vergara sabe
mucho del tema, les recomiendo seguirlo



https://www.youtube.com/watch?v=X9InqZNDGUM&list=PLBhwivJVhaVdB1uDzEMkDjHqv9QJOOJAe&index=16&t=4239s
https://www.youtube.com/watch?v=_04qOm2cXXc&t=2830s
https://www.youtube.com/watch?v=2eiskqi8MwY&list=PLBhwivJVhaVdB1uDzEMkDjHqv9QJOOJAe&index=8
https://www.youtube.com/watch?v=-W7EpwioKFY&t=115s
https://www.youtube.com/watch?v=9SSAlCrfMec

Capitulo 4
Como calcular el precio de venta
pasado en la publicdad



=

HOMEWORK

Plantilla 11 - Métricas que debes llevar para tus analisis de inversion
en publicidad

VALOR INVERTIDO EN PUBLICIDAD Costo por lead = Valor

invertido en publicidad /

numero de datos de

DATOS DE PROSPECTOS (LEADS) prospectos o leads

COSTO POR LEAD O PROSPECTO

NUMERO DE VENTAS Costo de adquisicién = Valor

Niumero de ventas

invertido en publicidad /
COSTO ADQUISICION POR CLIENTE

Valor facturado total = Precio

PRECIO DE VENTA POR CLIENTE oy
VALOR FACTURADO TOTAL Utilidad por venta = Precio de
venta por cliente - costo de
UTILIDAD POR VENTA adquisicion por cliente
(ROI) RETORNO SOBRE LA INVERSION R0 Lover i HIOLAATE

% de costo de la publicidad =

% DE COSTO DE LA PUBLICIDAD valor invertido en publicidad /

Valor facturado total




Ejemplo de Matematicas de Marketing OnLine

VALOR INVERTIDO EN PUBLICIDAD 1000 Costopor ad_valo Si quiero ganar 5.000, cuénto debo

DATOS DE PROSPECTOS (LEADS) 1000 nimero de datos de vender?

COSTO POR LEAD O PROSPECTO 1 Valor que quiero ganar / Utilidad por
venta

5.000.000 / $197 = 25,3 ventas

NUMERO DE VENTAS 10 Costo de adquisicién = Valor

invertido en publicidad /

Nimero de ventas
COSTO ADQUISICION POR CLIENTE 100

Si quiero vender 5.000, cuanto debo
invertir en publicidad?

Valor facturado total = Precio
PRECIO DE VENTA POR CLIENTE 297 | deventapor cliente * Namero

de ventas Valor deseado en ventas * % de
VALOR FACTURADO TOTAL 2970 | ilidad por venta - Precio de costo de la publicidad

venta por cliente - costo de 5.000 * 33% = s 1.650
UTILIDAD POR VENTA 197,00 adquisicion por cliente
(ROI) RETORNO SOBRE LA INVERSION 0,20 | ¥ o e e o tand

% de costo de la publicidad =

% DE COSTO DE LA PUBLICIDAD 33,67 %/ yalorinvertido en publicidad /

Valor facturado total




Calculo de precio
Ver anexo en excel AQUI



Capitulo 5
Captura de datos

El dinero esta en la lista



Envia tus prospectos a

Es un error enviarlos a tu sitio web porque suele tener demasiados puntos de fuga y en
esta etapa lo que nos interesa es solo capturar sus datos email y WhatsApp

Una landing page Un formulario de Aviso FB/IG objetivo
google cliente potencial

De esta forma te evitas el tener que hacer
una pagina web



LLAMADA A LA ACCION

(CTA O CALL TO ACTION)

LA IMAGEN VENDEDORA

BENEFICIOS

UNA SEGUNDA OPORTUNIDAD DE LLAMADA

Un titulo que le habla al dolor del prospecto,
prometiéndole una solucion si se inscribe con sus
datos

En el formulario menos es mas, pide solo dos o
tres datos, nombre, email y whatsapp por ejemplo

El llamado a la accion debe ser claro y conciso
algo como "INSCRIBETE" o "INFORMACION" y que
el boton tenga un color naranja o rojo o verde que

sea llamativo

Para los beneficios de tu curso gratis o de
descargar tu lead magnet, ten presente que en
internet la gente no lee sino que escanea, asi que
Usa parrafos cortos de maximo tres o cuatro
renglones



9O fech

Consultoria y Soluciones para Eventos

:Te gustaria aprender a generar nuevos

Ingresos con tus conocimientos OnLine?

Te invitamos a nuestra clase online (webinar) el lunes 6 de abril a
las 5:00 pm

—~— Este entrenamiento tiene un valor normal de
INSCRIBETE GRATIS | $380.000 pesos y Goldentech ha conseguido

- hacerlo disponible para sus clientes GRATIS, son
CﬂMu CﬂNVERTIR pocos cupos, inscribete YA.
Accede de inmediato con tus datos a
T“s cu N 0 cl M I ENT“S esta leccion donde en una hora te compartimos
contenido valioso, sobre como generar ingresos
construyendo cursos online o llevar tus servicios
EN CURSOS ONLINE o mundoonine

Al final de la leccidn recibirds un regalo sorpresa,
asegurate de dejar tu mejor email para que no te lo

y generar ingresos Comiglios | pierdas

Nombre y apellido
Numero de teléfono

Email

! Acepto los Términos de Uso y Politicas de Privacidad

Acceder al curso



HOMEWORK

Plantilla 12
Disefio de landing page

Titulo que llame la atencidn

Subtitulo que apoye la inscripciéon
al formulario

Descripcion de la imagen o video
(usar lo mismo en el Ad ayuda)

Llamado a la accién del
formulario y datos que se van a
pedir
Nombre/Email/WhastApp

Beneficio 1 del curso gratis
una breve descripcion de maximo
tres renglones

Beneficio 2 del curso gratis
una breve descripcion de maximo
tres renglones

Beneficio 3 del curso gratis
una breve descripcion de maximo
tres renglones




Capitulo 9
Nurturing

Seguir en contacto



;Y sino te compran?
Manten el contacto - Nurturing

Trafico que controlas o propio son todas

Pagina Pagina Pagina de Pagina de Pagina de ' .
captura Educacién venta ’ pago * gracias por las personas que te han deJado su email ya
W pago las que puedes contactar con enviar un
email

El pixel rastrea hasta donde ha llegado el viaje de cada cliente para ayudarnos a crear
audiencias que tengan diferentes avisos

Paginade Pagina Paginade Paginade Pagina
captura Educacion venta pago gracias
Auqlencla1 Si X
- Fria
Audiencia Si
2 - Tibia
Audiencia
3 - caliente
Audiencia NEWSLET TER
4 - Clientes

Retargeting o remarketing Email Marketing



Capitulo 10
Programa de mentoria

Te acompafio a formar tu sistema



Programa de coaching 1 a1
Mis primeros 100 clientes potenciales

e Crear el ecosistema para ti e Configurar el embudo de ventas

e Escoger dominio o AViso

e Darle seguridad al sitio con o Organizacion del WhatsApp
certificado ssl o Entrenamos tu Francy

e Configurar el sistema de o Coaching para la creacion de
Whatsapp tu curso gratis

e Crear el administrador de o Coaching para la revision de
anuncios de FB / 1G tu oferta

o Activar el Pixel de FB o Creamos tu pasarela de

e Administrar tus campanas Dagos y podemaos ofrecerte

la administracion



